ROBERTA NAMOUR

MINISTRO DAS COMUNI-

cacoes, Hélio Costa, respirou

aliviado. Sete meses depois da
estréia oficial da transmissao da TV
digital no Brasil, surge no mercado o
primeiro conversor popular — ou pelo
menos com o prego prometido desde
o infeio pelo governo, de RS 200. Na
corrida pelo menor preco, as gigan-
tes Semp Toshiba, Philips e Positivo
ficaram para trds. A empresa res-
ponsével por tirar do governo o
enorme peso que carregava foi a
quase desconhecida fa-

producio da empresa era,

em sua maioria, feita em re-
gime de OEM. As fabricas da
Proview 8o responsaveis
pela producao de terceiros, in-
cluindo produtos para companhias
como Bradesco, Lenovo e Xerox.
Com tradicio na fabricacio de moni-
tores de computador, telas de LCD e
DVD players, a entrada no mercado
de conversores digitais surgin da
descoberta de um novo nicho. “Quan-
do o governo demonstrou o interesse
na TV Digital, comec¢amos a pesqui-
sar essa tecnologia com a ajuda de
faculdades”, conta Tseng

bricante de Taiwan, a
Proview. O valor minimo
atingido foi de RS 199.
Até entédo, o conversor
mais barato disponivel
no mereado eustava

R$ 399. Animado, Costa
néo tardou a anunciar
uma linha de erédito
para o financiamento da
compra de conversores.
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& quanto a Proview
espera faturar ate o
final do ano no Brasil

Ling Yun, presidente da
Proview do Brasil. No ini-
¢io, apostou em um mode-
lo sofisticado, mas voltou
atras e optou por algo
mais acessivel. Com inves-
timento de R$ 5 milhoes,
chegou a trés modelos de
conversores. 0 XPS-1000,
de R$ 299, permite cone-
x40 & internet em qual-

Com parcelas mensais
de menos de RS 10, qualquer consu-
midor podera adquirir o seu set-top-
box. O financiamento é fruto de uma
parceria entre o Banco do Brasil e o
Banco Postal, com juros de 2,84%.
Essa taxa é menor do que as cobra-
das em outras instituicoes financei-
ras, que atingem 7% ao més.

Apo6s dez anos no Brasil, na Zona
Franca de Manaus, a fabricante Pro-
view comeca a ser reconheeida por
sua marea propria. Com a previsao
de atingir um faturamento de R$ 500
milhdes no Brasil e cerca de USS 3
bilhdes mundialmente em 2008, a

quer aparelho de TV. O
modelo intermedidrio, com preco su-
gerido de R$ 249, terd todas as fun-
cionalidades do XPS8-1000, com exce-
cdo da capacidade de navegacao na
web. Ji o bésico, de R$ 199, é desti-
nado ao publico de baixa renda e
contard apenas com funcbes para
transformar o sinal.

A Proview nao revela inteira-
mente como chegou ao preco popu-
lar, mais diz que um dos fatores que
favorecem a reducéo de custos é
seu modelo de negécios. Com tradi-
cao em OEM, a empresa trabalha
com uma margem de luero aperta-

-commerce

da, de aproximadamente
4,5%. Como uma das maiores fabri-
cantes de eletronicos da China, a
empresa conta com uma produgéo
em larga escala, o que reduz ainda
mais os custos. “Outro motivo que
nos diferencia de gigantes do setor
é nosso gasto reduzido com marke-
ting. Como trabalhdvamos pouco
com mareca prépria, ndo nos preocu-
pavamos com publicidade”, revela
Yun. “Além disso, nossos gastos
com royalties sdo minimos, ja que
detemos a tecnologia”, acrescenta.
Para o desenvolvimento dos con-
versores, a empresa firmou acordos
de cooperacio técnica com empre-
sas e instituicoes de ensino nacio-
nais. Além disso, assim como outras
fabricantes de conversores, a Pro-
view é beneficiada por uma isencéo
do ICMS. O Ministério das Comu-
nicacoes afirma que o ministro Hé-
lio Costa também esté pleiteando
junto ao governo federal reducao
de PIS e Confins, o que diminuiria
em cerca de 12% o prego do eonver-
sor. Mas, para o analista de TI,
Silvio Meira, a tinica alternativa
plausivel em tecnologia para redu-
céio de precos estd na queda de per-
formance. “A velocidade em eletré-
nica custa caro. A questdo da quali-
dade estd condicionada a quanto se
pode pagar por ela”, diz. S|

‘ ‘ Os nossos gastos com royalties sao

minimos, ja que detemos a tecnologia
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