	TECNICAS
	DESCRIPCION
	APLICACION

	Cuantitativas

	Análisis de series temporales
	Establece una ecuación para una tendencia y la proyecta al futuro.
	Pronostica las ventas del siguiente trimestre con datos de ventas de los cuatro años anteriores.

	Modelo de regresión
	Pronostica una variable a partir de lo que se sabe o supone de otras.
	Buscar factores que pronostiquen cierto monto de ventas (por Ej.: Precios, gastos en publicidad.)

	Modelos econométricos
	Simula con ecuaciones de regresión segmentos de la economía.
	Pronostican el cambio en las ventas de autos como resultadote los cambios en las leyes fiscales.

	Indicadores económicos
	Pronostica con uno o más indicadores el estado futuro de la economía.
	Pronostican con cambios en el PIB el ingreso discrecional.

	Efecto de sustitución
	Predice con una formula matemática como, cuando y en que circunstancias un nuevo producto o tecnología sustituirá a la actual.
	Pronosticar el efecto de los reproductores de DVD en la venta de reproductores de VRS.

	Cualitativas

	Jurado de opinión
	Reúne y promedia opiniones de expertos.
	Reunir a los gerentes de recursos humanos de la compañía para pronosticar las necesidades de reclutamiento de universitarios del año entrante.

	Composición de la fuerza de venta
	Combina estimación de los vendedores sobre las compras esperadas de los clientes.
	Pronosticar las ventas de aparatos de láser industrial del año entrante.

	Evaluación de clientes
	Combina estimaciones de los clientes habituales.
	Un fabricante entrevista a los principales distribuidores de autos para determinar los modelos y cantidades de productos deseados.


